™ Datos al dia

:Que tan fiel
es tu consumidor?

Que crees que pasa cuando tu consumidor no
encuentra tu producto exhibido en el punto de venta ?

Tu consumidor es 100% fiel a ti y
' |
A JAMAS le compraria a la competencia L A 4 4

B Tu consumidor te extrafha un poco pero '1 oV
iIgual le compraria a la competencia

Tu consumidor esta siempre coqueteando
con otras marcas y si tu producto no esta, -

le da igual y compra otro.
ZA

(Si tu respuesta es Bo C, Iyl I [T-R 1 1614

1 0% ORGANIG
S 500ML
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100% ORGANIC
500 ML

S
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BEEEES  Cando tu consumidor va a comprar tu producto y

no lo encuentra, lo denominamos AGOTADO

/Que pasa cuando
tu producto esta agotado?

s,

Pierdes la venta en Pierdes la lealtad Le ayudas a tu Pierdes
ese momento del consumidor competencia a participacion
vender mas de mercado

Que tu producto no este exhibido

no siempre es tu error

Estas son las principales causales de agotados en Colombia:
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@ En esto puedes trabajar

Monitorear el nivel de agotados de tus
productos es clave para mantener:

O Enamorado a tu consumidor

Conservar o aumentar
tu cuota de mercado

Gestionar de mejor manera tu
relacion con cadenas comerciales

|ldentificar las causales y hacer
planes de accion colaborativos

Si te gusta esta informacion, »

;. Te interesa conocer mas informacion?

Escribenos a mercadeo@logyca.com

Sigue atento a #DatosAlDia



